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Andra kvartalet 2020;
Hog orderingang - 6kad efterfragan

Orderingang Omsattning Rorelseresultat

324 283 3,5

Rorelsemarginal

1,2

MSEK MSEK MSEK

(230) (271) (34,1) (12,6)

Covid-19: Senarelagd omsattning, negativ paverkan pa bruttomarginal och resultat.
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Januari - juni 2020;
orderstock om 903 MSEK per 30 juni 2020

Orderingang Omsattning Rorelseresultat Rorelsemarginal

695 514 10,8 2,1

MSEK MSEK MSEK
(438) (533) (51,6) (9,7)
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Hog aktivitet pa ett flertal geografiska marknader
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Orderingang 324 MSEK i kvartalet, en 6kning
med 41% jamfort med f.g. ar.

Orderingangen inkluderar tva stora ordrar i
kvartalet:

- PLUS Retail, Nederlanderna, 100 MSEK

- Carrefour, Frankrike, 50 MSEK

Orderstock om 903 MSEK per 30 juni 2020,
varav majoriteten planeras for leverans under
andra halvaret. Stor negativ valutaeffekt pa
orderstocken sedan 31 mars till foljd av en starkt
SEK i relation till USD och EUR.

Accelererad efterfragan pa ett flertal geografiska
marknader till f6ljd av covid-19.

Lanseringen av den molnbaserad plattformen
Pricer Plaza har mottagits val pa marknaden,
saval av befintliga som nya kunder.
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Tuff start pa kvartalet — men kraftfull aterhamtning i juni
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Nettoomséttningen 288 MSEK (271), en 6kning
med 6% jamfoért med f.g. ar.

Tuff start i andra kvartalet till f6ljd av covid-19,
framst avseende sma- och medelstora
kundprojekt. Stark aterhamtning i juni, men viss
senareldggning av omsattning till Kv3.

Hog orderstock och efterfragan ger fog for
optimism infor andra halvaret.
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Skifte i produkt- och kontraktsmix paverkar

bruttomarginalen negativt
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Bruttomarginalen har paverkats
negativt av ett flertal faktorer i
kvartalet:

Produktmix; hég andel etiketter av
stora storlekar och 1ag andel
tjansteforsaljning.

Kontraktsmix; majoriteten av
leveranserna utgjordes av stora
kundprojekt.

Valuta; forstarkning av SEK gentemot
USD och EUR.

Utmaningar avseende logistik
och kompontenter i sparen av
covid-19; saval tillgang som pris.
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Temporart lonsamhetstapp framst som konsekvens av
covid-19 effekter och ogynnsamma valutarorelser

Rorelseresultat, MSEK
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Tuff jAmfdérelse mot andra kvartalet
2019 till foljd av:

* Forandrad produkt- och
kontraktsmix med paverkan pa
bruttomarginalen.

* Omvand valutaeffekt; positiv effekt
1 2019 men negativ effekt i 2020.

* Hogre fraktkostnader om ca
6 MSEK relaterat till flygfrakt.

« Stéarkt marknadsnarvaro och
satsningar inom produktutveckling
resulterar i hogre fasta
omkostnader.
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Positivt kassaflode; 6kad kapitalbindning vantas i takt med
upprampning av produktions- och leveransaktivitet
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Positivt kassaflode fran den I6pande verksamheten
om 21,3 MSEK.

Okad kapitalbindning relaterat till hdga orderstocken
vantas framover. Kassaflodet bor analyseras dver
tiden.

Utdkad checkrakningskredit om 100 MSEK under
perioden 1 jul — 31 dec 2020. Totalt 150 MSEK.

Likvida medel om 133 MSEK per den 30 juni.

Utdelning om 40 6re per aktie, totalt 44,1 MSEK,
betalades ut i maj.
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Sammanfattande kommentarer
» Covid-19 paverkade omséttning och resultat negativt framfor allt i april och maj, stark
aterhamtning i juni.
« Lonsamheten i kvartalet var en besvikelse, manga faktorer paverkade negativt.

« Stora kundprojekten i USA och Nederlanderna har 16pt pé enligt plan, senareladga
leveranser avser framst sma- och medelstora kundprojekt i Frankrike.

- Utmaningarna avseende logistik och komponenttillférsel ser ut att best& under hésten, men
osakerheten relaterat till covid-19 ar hég och situationen kan &ndras snabbit.

» Hog orderstock och accelererad 6kning av efterfrdgan i sparen av covid-19 ger fog for
optimism avseende andra halvaret.

 Pricers nya molnbaserade plattform, Pricer Plaza, mdjliggor en ny dynamisk prismodell med
hogre aterkommande intékter.

« Knut Faremo valdes till ny styrelseordférande i Pricer pa arsstamman i maj efter att ha

verkat som styrelseledamot sedan 2019. Knut har lang erfarenhet fran internationell
detaljhandel.
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Pricers kunderbjudande

« Vi tillhandahaller ett system for digital kommunikation fér den
fysiska detaljhandeln.

« Vi tillhandahaller marknadens snabbaste, mest stabila,
skalbara och energieffektiva ESL-system som forbattrar
effektiviteten av flera resurskravande butiksprocesser, sasom:

* Prisuppdateringar,
¢ Plock-i-butik,

« Pafylinad pa hyllan,
* Inventering.

« Vi erbjuder en flexibel molnplattform for att tillhandahalla
ytterligare losningar sdsom analys av status i butiken,
sofistikerad hylloptimering, minskat matsvinn, osv.

« Vi har lang erfarenhet av att tillhandahalla komplexa
systemldsningar till detaljhandeln.

« Var starka balansréakning och finansiell stabilitet mojliggor ett
langsiktigt partnerskap.
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Varfor investera i Pricer?

« Stark underliggande tillvaxt pa marknaden; digitalisering av fysisk detaljhandel ses som
nodvandighet for bibehallen konkurrenskraft.

+ Basta systemet pa marknaden = Unik och svarkopierad teknisk l6sning; bygger pa palitlig,
skalbar, energisnal och storningsfri kommunikation.

 Blinkfunktionalitet i etiketterna kombinerat med dynamisk positionering av produkter i butiken
mojliggor saval kostnadsreduktioner som 6kad forsaljning och forbattrad kundnojdhet.

 Lang erfarenhet av att ta fram l6sningar som fungerar vél i detaljhandeln.
« Stark balansrakning - fortsatt innovationskraft.

* Global narvaro med stor installerad bas.
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