PRICER |-/

Pricer AB (publ)
Tredje kvartalet 2019

Helena Holmgren

VD & Koncernchef

Stockholm, 25 oktober 2019




Tredje kvartalet 2019;
Tuffa jamforelsetal fran fg ar, fortsatt god Il6nsamhet

Orderingang Omsattning Rorelseresultat Rorelsemarginal

222 233 24,8 g 10,7

MSEK MSEK MSEK
(286) (406) (31,0) (7,6)
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Januari - september 2019;
Farre stora kundprojekt men forbattrad lonsamhet

Orderingang Omsattning Rorelseresultat Rorelsemarginal

661 765 76,4 g 10,0

MSEK MSEK MSEK
(994) (808) (60,1) (7,4)
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Stabil orderingang, motsvarar inte fullt ut aktiviteten pa marknaden
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Stor order fran dagligvarukedjan Tosano i Italien i
juliom ca 60 MSEK

Fortsatt stark underliggande efterfragan med
bred geografisk spridning

Orderstock om 132 MSEK per 30 september,
varav merparten forvantas faktureras under
fijarde kvartalet

PRICER



Tillvaxt avseende sma- och medelstora kundprojekt, men med tuffa
jamforelsetal mot foregaende ar

PP « Stort amerikanskt kundprojekt bidrog med drygt
- Nettoomsattning, MSEK 200 200 MSEK till omséttningen i Kv 3 2018

p— « ltalien, Kanada och Belgien visar stark tillvaxt i
400 kvartalet

1000 . o s :
« Farre pagaende uppgraderings- och
300 800 utbytesprojekt i Frankrike
200 600 » Fortsatt expansion av kundbasen, varav ett
flertal nya pilotinstallationer

400

100 « Positiva valutaeffekter till foljd av en forsvagad
200 SEK gentemot EUR och USD
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Stabil utveckling av bruttoresultatet ger hog bruttomarginal

Bruttoresultat, MSEK Bruttomarginal, % *  Gynnsam produkt- och
kontraktsmix jamfért med
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250% logistikled till foljd av
60 200 . 20% handelsforhandllngarna
50 50 20% - mellan USA och Kina har
40 15% mojliggjort lagre
30 100 100% 10% inkopspriser och god
20 . o6 tillganglighet av _
10 30 % transporter till laga priser
0% 0%
0 0 ’ w3 Kkva Kvi Kv2 kv3 e+ |takt med att utbud och
Kv 3 Kv 4 Kv 1 Kv 2 Kv 3 2 HE =
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Rorelsemarginalen ligger kvar over 10%

Rorelseresultat, MSEK
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Rorelsemarginal, %
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Den hoga
bruttomarginalen
balanserar omsattnings-
minskningen och
resulterar i fortsatt god
lonsamhet

Positiva valutaeffekter
fran svag svensk krona

Okade rorelsekostnader
till foljd av satsningar
inom produktutveckling
och en starkt
marknadsnarvaro

Stabil grund for fortsatt
tillvaxt och
marknadspenetration
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Kapitalbindningen pa oforandrad hog niva
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Negativt kassaflode fran den I6pande
verksamheten med -2 MSEK

Fortsatt hog kapitalbindning:

Okat lager for uppratthallande av en god skalbarhet for att
mota forvantade ledtider till kunder med en bred geografisk
spridning

Okad utnyttjandegrad av batfrakter som en del av
hallbarhetsstrategin

Hogre investeringar i produktutveckling och
anlaggningstillgangar for 6kad skalbarhet i produktion

Kassaflodet bor ses over tiden

Stark balansrakning maojliggor fortsatt
innovationskraft
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Sammanfattande kommentarer

« Stabilitet och I6nsamhet i det underliggande flddet av sma- och medelstora ordrar; minskar
beroendet av stora kundprojekt for verksamhetens utveckling

 Starka drivkrafter for accelererande butiksdigitalisering, pappersetiketten har ingen chans att
hanga med i utvecklingen

» Lag penetrationsgrad av ESL-system pa de flesta marknader
« Tillvaxt pa marknaden; fortsatt stort intresse for Pricers |6sningar

 Okad kundbas spridd 6ver flera geografiska marknader > 6kad stabilitet av underliggande
intaktsstrommar men fortsatt volatilitet utifran stora kundprojekt

* Pricers I6sning for produktpositionering kombinerat med blink-funktionen i etiketten aktiverat hos
flera stora detaljhandelskedjor

» Konkurrenssituationen fortsatt hard; Pricers styrka ligger i systemets prestanda och funktionalitet

* Nordamerikanska marknaden staller hdga krav pa systemets uppdateringshastighet och palitlighet
vilket lampar sig val for Pricers kommunikationsteknologi
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Varfor investera i Pricer?

10

Stark underliggande tillvaxt pa marknaden; digitalisering av fysisk detaljhandel ses som
nddvandighet for bibehallen konkurrenskraft

Basta systemet pa marknaden - Unik och svarkopierad teknisk 16sning; bygger pa palitlig,
skalbar, energisnal och storningsfri kommunikation

Stark balansrakning - fortsatt innovationskraft
Global narvaro med stor installerad bas
Lang erfarenhet av att ta fram I6sningar som fungerar val i detaljhandeln

Blinkfunktionalitet i etiketterna kombinerat med dynamisk positionering av produkter i butiken
mojliggor saval kostnadsreduktioner som dkad forsaljning och forbattrad kundndjdhet
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